EKSPORTOPSTART - TYSKLAND

GimmConsult udferer virksomhedsradgivning og lesning af konkrete opgaver indenfor salgs-,
markeds- og forretningsudvikling for sma og mellemstore virksomheder i Danmark og Tyskland.

RYISY:

Mine faglige forudsaetninger er 15 ars erfaring som
eksportsalger og eksportchef primaert til Tyskland
og tysktalende lande. Som aktiv szlger har jeg
provet alle salgets aspekter, bade ved direkte salg,
men ogsa indirekte via OEM-kunder, forhandlere og
agenter. Erfaringen er primaert hentet ved salg af
teknisk udstyr i rustfrit stal til fedevareindustrien.

Fra ansattelser i mindre produktionsfirmaer har jeg
haft berering og indflydelse pd de mange ovrige
opgaver relateret til salg, marketing, indkeb,
produktudvikling, strategi m.v.

B2B-salg i TYSKLAND er en spidskompetence!

Ved at veelge GimmConsult far du ikke kun rad-
givning, men ogsa mulighed for outsourcing af
de praktiske opgaver, der vil vaere tilknyttet for,
under og efter en opstarts- og udviklingsproces.

Jeg kalder det "radgivning i arbejdsbordhejde”!

Min tilgangsvinkel er pragmatisk. Handlingsplanen
er midlet og ikke malet. Dit udbytte vil derfor veere
konkret og operationelt, og af samme grund arbej-
des der med malbare succeskriterier, som sikrer din
value-for-money.

Den komplette eksportpakke inkluderer derfor et
meget hojt engagement og teet parleb, hvor malet
er at sikre overdragelsen til jeres egen selvstzndige
indsats pa markedet.

Denne erfaring - kombineret med en uddannelse
som Eksamineret Eksporter (EE) samt kurser i salg
og salgsledelse - giver i forening nogle kompe-
tencer som umiddelbart kan udnyttes af sma og
mellemstore produktionsvirksomheder, der ensker
strategisk/ operationel hjzlp til opstart af eksport
til Tyskland.

Ring uforpligtende for en droeftelse af muligheder.
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